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Les Forces et faiblesses de la Filiere

 Forces (Leviers)
Demande triple :

- Des consommateurs

- Des citoyens (Grenelle,....)
- Des agriculteurs

Combinaison possible de
différents circuits de
valorisation (courts a longs,
frais et prod. transformeés))

* Faiblesses (Freins)

Manque de producteurs ... et
de production

Besoin de formations sur
'’ensemble de la filiere
(producteurs, magasins,...)

Manque de planification (de la
production, des ventes,...)

Inadaptation des variétés a la
bio

Réglementation inadaptée
Confusion local et bio
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Les axes de developpement
pour tripler les surfaces en Rhone Alpes

Engagement de I'aval pendant la conversion (consells,
aides en C1 et C2, contractualisation, ...)

Communication, éducation aupres des consommateurs
(colts de production, saisonnalité, importation ou
production locale, choix des variétés,....)

Diminuer les couts de production et la pénibilité et
revaloriser le métier d’agriculteur

Réflexion sur autres types d’aides (banques, prive,
territoires, foncier,...)



Recherche fondamentale (techniques, variétés,...)

Ne pas reproduire les échecs du développement de
I'agriculture conventionnelle (décisions, répartition des
marges,...)

Professionnalisation

— De la production
— Des acheteurs



Comment perenniser la filiere
Fruits et Légumes Biologique

Développer la communication et la solidarité amont/aval

Diminuer les risques d’'une conversion (appui technique,
contractualisation, planification, aides aux
Investissements...)

Communication globale

— Vers les consommateurs (valeur du produit, aménités
positives, multifonctionnalité,...)

— Vers les producteurs conventionnels et bio
Trouver un équilibre entre circuits longs et courts



